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APOIO A GESTÃO
EM TRÊS PILARES
FUNDAMENTAIS

üProjeto de consultoria
especializado, com foco em
resultados rápidos mediante a 
crise.

üCapacitaçãodas equipes de gestão
e lideranca, em eficiencia e  
profissionalismo

ü Imersão nas necessidades
emergenciais



CENÁRIO ATUAL

ÅCrises econômicas que afetaram grande parte das indústrias, trazendo 

fortes quedas nas receitas

ÅDeclínio na prestação de serviços de diversos setores

ÅLeis trabalhistas antiquadas que não suportam o cenário atual

ÅFalta de formação dos profissionais

ÅPerda de produtividade

ÅCustos financeiros altos 

ÅCarência de gestão em todas as áreas



TRÊS PILARES FUNDAMENTAIS
PARA A CONQUISTA DE RESULTADOS



CONSULTORIA INTEGRADA

Consultoria ponta a ponta, alinhando as estratégias 
da empresa para aprimoramento da gestão e 
liderança;

Time de especialistas focado em resultados

Projetos precisos, com velocidade na entrega de 
resultados

Acompanhamento de resultados, e correção de 
processos com alta eficiência.
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SOLUÇÕES PARA SEU NEGÓCIO

Qualidade & 
Produtividade

ÁMelhorar a qualidade 
e produtividade 
garante a eficiência 
dos processos 
produtivos e menor 
custo de retrabalhos.

ÁInvestimento em 
capacitação 
profissional

Marketing & Vendas

ÁQuais mercados 
atingir? 

ÁAlinhar o preço de 
venda e mercados 
norteia a área 
comercial gerando 
novos negócios para a 
aumento na geração 
de lucros!

Administração & 
Finanças

ÁGestão Financeira 
focada em redução de 
custos maximizando 
lucros

ÁCustos precisos 
apurados com gestão 
eficiente de recursos 
materiais e humanos 

ÁResultados claros e 
precisos



QUALIDADE & PRODUTIVIDADE

VApontamentos: Eficácia dos 

equipamentos

VProdutividade com foco nas demandas 

atuais e futuras

VEficiência do controle de processos em 

linha de produção 

VEficiência do controle de processos no 

final Controle da Qualidade ïPlano de 

Inspeção

VFerramentas  para monitoramento e 

eficácia

VCiclo de não conformidades e solução 

de problemas

VFluxogramas Operacionais ïProcesso 

documentado



ESTRATÉGIAS MARKETING & VENDAS

VLevantamento da situação atual: 

Receita x Mercado (Frente a situação 

do mercado onde a empresa se 

encontra e a visão de de onde se pode 

chegar);

VProcesso - Vendas: Plano de Ação 

alinhado ao Financeiro e Capacidade 

produtiva

VAnálise das fraquezas e atuação

VDefinição das Metas  e objetivos

VPlano de ação estratégicos para 

alcance dos resultados


